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沪女保险业务员为做保险谈百角恋http://www.sina.com.cn 1999年2月25日 18:44 广州日报    本报上海电  某大公司驻上海办事处副主任陈康在婚
姻介绍所认识了一个叫林惠的风情万种的小姐。在交往中，
林惠一直抱怨自己做的保险业务不理想，陈康想想一个女
孩子有这样的敬业精神挺不容易的，于是主动提出，由他
想办法在她那儿为办事处的所有员工都买份保险。一周后，
保险办成了，林惠也把他一脚踢开了。

    大专毕业后，林惠当上了保险业务员，开始做得很不
顺。一天，一条有关征婚诈骗的社会新闻使她顿开茅塞：
“如果每个和我谈朋友的男人都肯买保险，而且他还可以
发动家人、朋友、同事，那么我的业务不就多了吗? ”一
个计划迅速在她脑中形成并逐步完善。她首先认识了一个
婚姻介绍所的老板，并在那里登记征婚。她把自己的想法
向老板和盘托出，老板毫不犹豫地答应了，只要求她操作
时小心，别砸了他的招牌。经过几个月的“辛勤工作”，
这位年轻、漂亮、有文化的林惠小姐在同数百位男士见面、
约会和筛选后，将“男友”数目固定在100名左右， 并且
常换常新。

    通常，林惠最终总能动员这些条件(尤其是收入条件)
很不错的男士为自己和家人买下至少一份保险。如果遇到
对方有个一官半职或父母是单位主管，那她就会用种种暗
示来要求对方做团体保险。直到如今，林惠仍在100 多位
“男友”中左右逢源。 